Методика визначення економічної ефективності

 витрат на наукові дослідження і розробки

 та їх впровадження у виробництво

1. Загальні положення

     1.1. Методика  визначення  ефективності  витрат  на   наукові дослідження  і  розробки  та  їх  впровадження  (далі  - Методика) призначена     для     визначення     ефективності      прикладних науково-технічних   розробок  як  потенційних  інновацій  на  всіх стадіях   їх    життєвого    циклу    -    наукових    досліджень, проектно-конструкторських  розробок,  створення дослідних зразків, їх випробування та впровадження у виробництво.

     1.2. Результати    визначення    ефективності   НДДКР   мають використовуватися для вирішення завдань оцінки діяльності науково-дослідних і проектних організацій при:

· виборі основних  напрямів  досліджень і розробок та прогнозів ефективності від їх здійснення;

· відборі проектів  і  завдань для включення в науково-технічні програми,  у тому  числі  -  міждержавні,  державні,  міжгалузеві, галузеві, регіональні, міжрегіональні та програми розвитку окремих підприємств;

· формуванні інноваційних   програм   та  проектів,  визначенні масштабів використання завершених розробок у виробництві;

· визначенні  економічної  ефективності  використання науково-дослідних розробок у виробництві,  у тому числі їх  впливу на  соціально-економічний  стан  виробничих суб'єктів та економіку країни.

     1.3. В умовах ринкової економіки розширюється діапазон оцінки ефективності  науково-технічних  розробок,  а  отже,  збільшується кількість  основних  видів  ефективності  НДДКР,   які   необхідно визначити з метою цієї оцінки. До них належать:   

     науково-технічний ефект, який проявляється у підвищенні науково-технічного рівня, поліпшенні параметрів техніки і  технологій,  що  випливає  з   відкриття   нових   законів   та закономірностей у природі,  а отже,  і нових технологічних засобів виробництва речовин, матеріалів та видів продукції;

     економічний ефект полягає в отриманні економічних результатів від  науково-технічних  розробок  як  в   цілому   для   народного господарства,  так і для кожного виробничого суб'єкта.  Економічна ефективність  науково - технічних  розробок  за  відповідною системою  показників  має  відображати  вплив їхньої результативності на  розвиток економіки країни в цілому,  а також регіонів,  галузей, організацій і підприємств, що беруть участь у реалізації технологічних нововведень; 

     соціальний ефект,  що відображає зміни умов діяльності людини в  суспільстві.  Його  прояв спостерігається в змінах характеру та умов  праці,  підвищенні  життєвого  рівня  населення,  поліпшенні побутових  його  умов,  розширенні  можливостей духовного розвитку особистості, у змінах стану довкілля;

     маркетинговий ефект, що відображає потреби ринку  в наукових дослідженнях і розробках та можливість їх реалізації.

     1.4. Суб'єктами   виконання   науково-технічних   розробок  є науково-дослідні, проектно-конструкторські організації, експериментальні    підприємства, а також науково-виробничі об'єднання (технопарки,   технополіси,  науково-виробничі центри та інші об'єднання).

    1.5. Суб'єктами впровадження  (реалізації)  науково-технічних розробок    є    підприємства різних форм власності,  інші організації-замовники   науково-технічної   продукції,   а   також інвестори заходів щодо її використання. 

     1.6. Виходячи  з  мети   інвестування   інновацій   та   умов інвестора,  узгоджених  з  виконавцем  науково-технічних розробок, складається  інноваційний  проект  та  здійснюється  обґрунтування ефективності його реалізації.

     1.7. Інвестиціями,  що входять до інноваційного проекту, може бути  охоплений  як  повний  науково-технічний  та виробничий цикл створення нового виду продукції (послуг) або  його  удосконалення, так і     його     окремі     стадії: наукові дослідження, проектно-конструкторські роботи,  випробування дослідних  зразків, підготовка  виробництва  до  їх  освоєння,  та організація випуску нової продукції (створення нових продуктивних ліній).

     1.8. Інвестиціями   вважаються   також   кошти,   вкладені  в науково-технічну продукцію,  що призначається для  безпосереднього продажу   (ноу-хау,  ліцензії,  методичні  послуги  та  інші  види науково-технічної продукції).

     1.9. Об'єктами  інноваційних  інвестицій  можуть  бути окремі науково-технічні розробки,  а також науково-технічні програми,  до складу яких входять об'єднані єдиною метою інноваційні проекти.

     1.10. Джерелами фінансування  науково-технічних  розробок  та інноваційних проектів можуть бути:

· власні кошти замовників та  виконавців  проекту  -  прибутки, накопичення, амортизаційні відрахування та інші види активів;

· залучені кошти із внутрішніх та  зовнішніх  джерел  (одержані від   продажу  акцій,  благодійні  кошти,  кошти,  що  виділяються холдінговими,  акціонерними   компаніями,   промислово-фінансовими групами);

· асигнування з державного і місцевих бюджетів, централізованих позабюджетних фондів;

· іноземні інвестиції у формі  фінансової  чи  іншої  участі  в розробці і реалізації інновацій - прямих вкладень,  а також участі в статутному фонді спільних підприємств;

· запозичені кошти,   у   тому   числі  кредити,  що  надаються державою,  кредити  іноземних  інвесторів,  облігаційні   позички, кредити  банків  та  інших  інвесторів  -  інвестиційних  фондів і компаній, страхових організацій, пенсійних фондів та інших.

     1.11. З  урахуванням  можливостей  здійснення  різних  форм інвестування наукових досліджень має бути  розроблено  бізнес-план реалізації етапів  повного  життєвого  циклу  науково-технічних  розробок  та їхнього використання.

     1.12. На   основі   попереднього  аналізу  кон'юнктури  ринку формується      техніко-економічне   завдання   виконавцям інноваційно-інвестиційного  проекту щодо технічних,  економічних і соціальних вигод від його інвестування. Ключовими його показниками є  потенціальні  зміни  в  грошових потоках організації замовника, дохідність та ризик інвестування.

                      2. Оцінка науково-технічної ефективності результатів НДДКР.

             2.1. Науково-технічна ефективність результатів прикладних науково-дослідних робіт визначається в комплексі з оцінкою їх економічної  та  соціальної  ефективності  за допомогою показників науково-технічного рівня .


2.2. Науково-технічний рівень результатів наукових досліджень визначають за  їх характерними ознаками,  які  порівнюють,  з вітчизняними  та іноземними аналогами, що дозволяє   виявити  наскільки  ці результати:

               перевищують кращі світові аналоги;

               відповідають світовому рівню;

               є нижчими за кращі світові аналоги.


2.3. Для оцінки науково-технічного рівня результатів НДДКР слід відібрати декілька найбільш істотних технічних параметрів, у яких  найбільш зацікавлені   майбутні користувачі технології, продукції, послуг, способів виконання робіт. Зокрема, це може бути продуктивність, надійність в експлуатації, енерго- і матеріаломісткість, показники ергономічності та екологічності тощо. Інші параметри (особливо технічні) повинні знаходитися у межах певних стандартів чи   загальноприйнятого рівня і використовуватися в оцінці як обмеження.


2.4. Оцінка науково-технічного рівня результатів НДДКР включає виконання таких етапів:

             визначення сукупності необхідних нормативно-правових документів, що відображають вимоги до нової продукції, особливо в частині   екології,  безпеки,  які  пред'являються в країнах її можливого продажу та фірмами-конкурентами, міжнародні вимоги;


визначення переліку технічних і техніко-економічних показників, необхідних для оцінки науково-технічного рівня;


формування групи аналогів, що реалізуються на світовому (вітчизняному)    ринках, і встановлення     значень     їх техніко-економічних показників:

 
а) при  оцінці  науково-технічного  рівня  принципово   нової продукції (техніки,   технології), параметри якої змінюються в значних  розмірах  порівняно  з   базовою,   до   групи   аналогів включаються  перспективні  і експериментальні зразки,  надходження яких на  ринок  прогнозується   на   період   випуску   оцінюваної продукції. Значення показників    науково-технічного    рівня перспективних зразків прогнозується на період  випуску  продукції, що розробляється в рамках НДДКР;


б) у разі оцінки продукції,  яка створюється для модернізації тієї, що  випускається  та  експлуатується,  за  аналоги  беруться зразки,  що  вже  реалізуються  на  ринку  фірмами   конкурентами. Значення їх   параметрів   передбачено   у  відповідній  технічній документації. При цьому не допускається використання як  аналогів експериментальних чи рекламних зразків, ще не   освоєних виробництвом;


в) аналогом  для  порівняння  необхідно  брати такий,  випуск якого лише розпочався,  або  (якщо  мова  йде  про  технологію  чи матеріал) застосовується в останні 2-3 роки;


г) для кожного  аналога  повинні  бути  встановлені  значення однакових оціночних показників;


д) похибки  в   значеннях   кожного   показника   приймаються однаковими для всіх аналогів;

   е) співставлення значень параметрів майбутньої нової  продукції, що буде  одержана  в результаті виконання НДДКР, з вимогами нормативних документів (міжнародних,  регіональних, національних стандартів) і параметрами аналогів. Невідповідність будь-якого з показників вимогам стандартів означає неможливість продажу продукції в зоні дії цього стандарту.

3. Економічна ефективність упровадження

науково-технічних розробок

     3.1.  Для оцінки науково-технічної розробки вона має бути закінчена, заявлена, запатентована і закріплена за автором (авторами) охоронними документами, а для просування її на ринок вона повинна мати важливе практичне застосування і знайти свого користувача. 

Формалізовано витрати на створення наукового продукту та його реалізацію  можна виразити у вигляді формули: 

                               СНП = Ср +Сп+Сзп ,                     (3.1)
          де СНП  – витрати на створення наукомісткого продукту, Ср – витрати на розробку НТП, Сп – витрати на патентування, Сзп – витрати на забезпечення прав на інтелектуальну власність.

                        3.2. Для надання результатам інтелектуальної діяльності (наукомісткому продукту) форми інтелектуального капіталу (здатності приносити користувачеві   прибуток) із наступним введенням його у ринкове середовище необхідно провести його апробацію і підготовку до реалізації (трансферу) у сферу виробництва.
        До трансферу наукомісткого продукту відносяться такі чотири узагальнені види комерційних угод: передавання систематизованих знань з використанням патентів та ліцензій, ноу-хау; продаж, ліцензування, франчайзинг проектів, торговельних марок та зразків; послуги технічного змісту, які включають технічне навчання, інжиніринг та технічну допомогу; промислові дослідження та розробки. Ці види витрат   можна представити формулою:
                                               СТ = СНП +СА+Су+Ск,
(3.2)
             де СТ - витрати, що враховуються при трансфері наукомісткого продукту; СА- витрати на апробацію; Су- витрати на удосконалення; Ск- комерційні витрати.
     3.3. Результатом трансферу наукомісткого продукту має бути повернення витрат і отримання прибутку, певна частка якого спрямовується на рефінансування науково-інноваційного процесу, а решта частка - на розвиток інноваційного провайдингу. Нині у практиці існують загальноприйняті методичні підходи до оцінки інтелектуальної власності, серед яких виділяють доходний, витратний і ринковий, розроблені методики визначення ціни ліцензії, ліцензійних платежів та розміру роялті. Узагальнено їх можна представити рівнянням виду:
 WНП = (  (  Сі  + R )Kc
 (3.3)
де WНП- поточна вартість наукомісткого продукту; Сі- поточні витрати; R- підприємницький прибуток; Kc- коефіцієнт техніко-економічного старіння наукомісткого продукту, що обчислюється за формулою:

                                  Kc = 1 - Тн /Тф                                                   (3.4)
де Тн— номінальний термін використання наукомісткого продукту; Тф-фактичний термін використання наукомісткого продукту.  

3.4. Визнаними в світовій практиці основними показниками,  що акумулюють  вигоди  від упровадження науково-технічних розробок та  використовуються для оцінки економічної ефективності проектів, є*:

     чистий дисконтований дохід (прибуток);

     індекс дохідності (прибутковості);

     період окупності інвестицій у реалізацію проектів;

     внутрішня норма дохідності (далі - ВНД).

3.5. Чистий  дисконтований  дохід  (прибуток)визначається  як відношення сумарних чистих  грошових  потоків  до  формалізованого виразу його дисконтування, а саме:
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     де: ЧДД - чистий дисконтований дохід;

            t - роки реалізації інноваційно-інвестиційного проекту;
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  - чистий грошовий потік у періоді t;

            d - норма дисконтування.

  3.6. Чистий  грошовий  потік  складається  з щорічних значень касової готівки,  що є  різницею  між  сумою  притоку  та  відтоку грошей:
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     де:  
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 - періоді реалізації проекту;
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 - надходження  грошей у цьому періоді;
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  - витрачання  грошей  у  цьому  періоді.

_________

     * Пояснення щодо економічної суті  показників  та приклади їх визначення наведені у коментарі та додатках.

Інтегральний чистий грошовий потік є сумою  потоків  за  весь період життєвого циклу проекту, тобто;
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Дисконтування грошових  потоків  здійснюється  відповідно  до моменту або часу започаткування проекту.

  3.7. Коефіцієнт   чистого   дисконтованого   доходу   (індекс дохідності)  визначається  як  співвідношення  ЧДД  та  необхідної дисконтованої  вартості  інвестицій.  Це  співвідношення  дозволяє одержати дисконтовану норму прибутку і обчислюється за формулою:
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     де:    ІД     - індекс дохідності;

             ЧДД - чистий дисконтований дохід;

             ДВІ - дисконтована вартість інвестицій (вартість капітальних і одноразових витрат) в інновації. 

За джерелами походження розрізняють наступні види довгострокових вкладень капіталу в інноваційні проекти:

· державні капітальні вкладення (із коштів державного бюджету та державних фінансових джерел);

· іноземні (кошти закордонних інвесторів);

приватні (кошти приватних корпоративних підприємств і організацій, громадян, включаючи як власні так і залучені кошти).

·               3.8. Внутрішня норма дохідності визначається як розрахункова ставка дисконту, за якої сумарні чисті приведені надходження дорівнюють сучасній (дисконтованій) вартості витрат на проект.

Визначення здійснюються за таким виразом:
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     де:  d'  - внутрішня норма дохідності (ВНД);

           
[image: image12.wmf]t
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  - чистий грошовий потік у періоді t. 

     Рівняння (3.9)  вирішується відносно невідомої його складової d' задля визначення мінімально допустимої норми ефективності, за якої чистий  дисконтований дохід дорівнює 0, або дисконтовані прибутки дорівнюють започаткованим інвестиціям.

     3.9. Період окупності інвестицій визначається як термін для відшкодування первісно започаткованих інвестиційних коштів на основі накопичених чистих реальних грошових потоків, зумовлених реалізацією проекту, тобто відношенням  суми започаткованих інвестицій до дисконтованих доходів.
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     де:    T       - період окупності інвестицій в інноваційний проект;

               t       - роки реалізації інноваційно-інвестиційного проекту;



ЧДД - чистий дисконтований дохід;



Кt        - вартість капітальних і одноразових витрат. 

      Приклад розрахунків економічної ефективності наведено в додатку 1.

   3.10. Кожен з основних показників ефективності може використовуватись за певним призначенням, а саме: 

ЧДД найбільш раціонально використовувати для ранжування інноваційних пропозицій та вибору пріоритетних проектів з точки зору їх ефективності;

ВНД проекту являє собою очікуваний рівень дохідності і використовується для прогнозування цього показника, тобто визначає межі беззбитковості проекту;

індекс дохідності (коефіцієнт ефективності) вказує на рівень накопиченого  чистого  прибутку, зумовленого одиницею вкладених у проект коштів;

показник періоду  окупності інвестованих в інновації коштів дозволяє одержати інформацію про рівень ризикованості проекту в зв'язку зі змінами у відносній ліквідності інвестицій.

    3.11. Показники економічної ефективності інноваційних проектів враховують  витрати  та результати, пов'язані з їх реалізацією як комерційного характеру,  так і ті, що виходять за межі прямих фінансових  інтересів учасників створення і реалізації проекту, у тому числі ефект галузей національної економіки, елемент соціального ефекту та інші складові ефективності, зумовлені неринковою діяльністю суб'єктів впровадження науково-технічних розробок.

    3.12. Показники загальноекономічної ефективності інноваційних проектів є інтегральними і відображають ефективність проекту під  кутом  зору інтересів економіки країни, у тому числі регіонів країни, галузей національної економіки, організацій  і підприємств. Розраховуються вони за формулами (3.5) - (3.10).

     3.13.До складу результатів галузей національної економіки з реалізації проектів включаються:

     виручка від реалізації продукції, виробленої на основі технологічних нововведень, крім продукції, що споживається учасниками проекту;

     виручка від продажу інтелектуальної власності, що створюється в процесі реалізації проекту;

     соціальні та екологічні результати, визначені з врахуванням впливу всіх учасників проекту на соціальну та екологічну ситуацію у відповідному регіоні.

     3.14. Соціальні наслідки науково-технічних розробок у більшості випадків  піддаються  вартісній оцінці і включаються до складу загальних результатів проекту в межах визначеної його ефективності.

    Основними  видами соціальних наслідків проекту, що визначаються в межах його ефективності, є:

     зміни в кількості робочих місць на об'єкті, де впроваджується технічне нововведення;

     зміни в структурі виробничого персоналу та його кваліфікації, у тому числі зміни чисельності працівників і з них жінок, зайнятих шкідливими видами  праці,  зміни  чисельності  працівників різної кваліфікації, та тих, що потребують її підвищення;

     зміни в рівні здоров'я працівників об'єкта визначаються за допомогою рівня відвернутих втрат, пов'язаних з виплатами із фонду соціального страхування та витратами на охорону здоров'я;

Соціальні, екологічні  та інші результати,  що не можуть бути оцінені у вартісному виразі, беруться до уваги як додаткові показники ефективності галузей   національної економіки і враховуються при прийнятті рішень про  пріоритетність  проекту  та його державної підтримки.

    3.15. До складу витрат у процесі оцінки ефективності галузей національної економіки при реалізації проектів включаються необхідні для нього одноразові капітальні і поточні витрати всіх учасників здійснення проекту, визначені без повторного рахування однакових витрат та без врахування результатів діяльності одних учасників у складі результатів інших.

    3.16. На рівні підприємств, що використовують науково-технічні і інноваційні розробки,  до складу їх економічних результатів включаються: виробничі результати − виручка від реалізації виготовленої нової продукції або продукції, виготовленої за новою технологією, за вилученням коштів, витрачених на власні потреби.

    3.17. Для  задоволення комерційних інтересів кожного учасника проекту важливе значення має оцінка фінансових результатів його реалізації або комерційна ефективність, що є складовою інтегральної ефективності галузей національної економіки.

     3.18. Комерційна ефективність проектів науково-технічних розробок  та  їх  використання  визначається як співвідношення фінансових витрат та результатів науково-технічних розробок, що мають забезпечити потрібну норму дохідності.

     3.19. У розрахунках економічних та соціальних результатів реалізації науково-технічних розробок необхідно враховувати рівень інфляції на їхню ефективність. Рівень інфляції в кінці будь-якого періоду реалізації проекту (скажімо
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) відносно початкового його моменту t1 визначається за допомогою індексу змін в цінах на використані з цією метою ресурси та на готову продукцію чи послуги.

     Визначення рівня інфляції здійснюється шляхом відношення ціни ресурсу в кінці періоду 
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                  де:   
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- рівень інфляції;
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    - ціна ресурсу в кінці періоду 
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          - ціна ресурсу в кінці періоду 
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               І (t1tn)    - індекс цін у момент
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3.20. Середньострокові та  довгострокові  проекти  НДДКР  щодо термінів    їх    реалізації    потребують    врахування   фактора невизначеності та ризику.


Для  врахування  фактора невизначеності та ризику можуть бути  використані такі методи:

· перевірка стійкості проекту;

· корегування параметрів проекту;

· формалізований опис невизначеності.

          3.21. Стійкість   проекту   визначається  за  допомогою  точки беззбитковості за формулою:
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     де:    
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  - точка беззбитковості;
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  - ціна одиниці продукту;

           ПВ   -  постійні  витрати на виробництво продукції,  що виготовлена на основні впровадження результатів НДДКР;
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- змінні  витрати на одиницю продукції,  що  змінюються  пропорційно обсягу виробництва.

     Корегування параметрів проекту  проводиться  на  основі уточнення  вихідного  техніко-економічного завдання,  у тому числі строків виконання проекту в зв'язку з запізненнями у  фінансуванні його  етапів,  порушенням  технологій при впровадженні інновацій, порушенням строків поставок сировини та іншими  ускладненнями.  В усіх  випадках таких порушень до складу витрат на проект додаються зумовлені ними втрати.

       3.22. Важливим є виявлення необхідності, можливості і доцільності реалізації інноваційної ідеї у вигляді конкурентоспроможного інноваційного продукту упродовж кінцевого періоду часу, який дозволяють умови ринкової конкуренції, при практично прийнятих витратах фінансових, матеріальних та інших ресурсів, невизначеності та ризику.
Можливі два варіанти розв'язання суперечності щодо впровадження інновації у виробництво. Перший - мінімізація тривалості початкових стадій життєвого циклу і часу від початку розробки технологічних рішень до презентації продукції на ринку коштом великих початкових капіталовкладень на технологію промислового виробництва та технологічне устаткування. Він потребує великих початкових капіталовкладень, однак дозволяє значно скоротити часовий інтервал від впровадження наукової розробки у виробництво до реалізації на ринку інноваційної продукції і тим самим забезпечує окупність капіталовкладень через 3-4 роки.
При створенні виробництв з випуском нових видів продукції найнижчим рівнем рентабельності вважається десятиразове збільшення капіталу за п'ять років   ( t = 5) порівняно з початковою інвестицією ( P0 ) .
Для    визначення    внутрішньої   норми    дохідності    на   капітал,    або  внутрішньої ставки доходу - дисконтної ставки ( dn ), скористаємося формулою переходу від теперішньої вартості, що являє собою обсяг фінансових вкладень на впровадження наукомісткого продукту (P0), до майбутньої - (Pn) шляхом нарахування:
                 P0 = Pn (1 + dn )t,   або   10= 1(1 + dn)5.
      (3.13)
Звідси випливає:

    dn =    5 ( (((  Pn / Pt)  - 1 ;  відповідно  dn =  5( (10  -   1 = 0,585    (3.14)
Слід зазначити, що маса очікуваного доходу для забезпечення десятиразового збільшення капіталу за визначений період часу залежить як від ставки дисконту, так і швидкості обігу капіталу. За умов мультиплікації обігу капіталу в два рази ( і = 2) формула (3.14) може бути представлена у вигляді:
dn =     in(( (Pn / Pt)     - 1 ;  відповідно  dn =  10( (10  -   1 = 0,259,      (3.15)
де  і  - кількість оборотів капіталу за рік.
В такому разі тенденція збільшення маси капіталу зберігається при зменшенні внутрішньої норми дохідності фінансових вкладень.
Перший варіант має високий рівень ризику неповернення капіталу під час реалізації нової продукції, яка не має аналогів і прототипів, потребує додаткових витрат на маркетинг, використання венчурного капіталу, передбачає збільшення ставки дисконту, що трактується як премія за ризик і визначається за моделлю оцінки капітальних активів:

                                      dr=dn+ р (dm - dn),
         (3.16)
де dr - необхідна ставка доходу на вкладений капітал; dn - номінальна      (безризикова) ставка доходу; dm— потенційно можлива (максимальна) ставка доходу; dm - dn  - премія за ризик;  р - міра ризику.
            3.23. Для  визначення маркетингового ефекту від реалізації науково-технічної продукції, що відображає потреби ринку в наукових дослідженнях і розробках та можливість їх реалізації, необхідно проаналізувати сукупність якісних і вартісних характеристик цієї продукції, вивчити перевищення її параметрів перед продукцією конкурентів, тобто визначити конкурентоспроможність науково-технічної продукції. 
             Конкурентоспроможність  науково-технічної продукції — це рівень її економічних, технічних і експлуатаційних параметрів, які дозволяють витримати суперництво з іншою аналогічною продукцією на ринку. Конкурентоспроможність — порівняльна характеристика продукції, що містить комплексну оцінку всієї сукупності виробничих, комерційних, організаційних і економічних показників. Вона визначається сукупністю споживчих властивостей даної продукції за ступенем відповідності суспільним потребам з урахуванням витрат на їх задоволення, цін, умов постачання й експлуатації в процесі виробничого чи особистого споживання. Класифікаційну схему, яка відображає чинники привабливості продукції та її  конкурентоспроможності, можна подати у вигляді ланцюжка: якість – ціна – сервіс - маркетингове оточення. Рівень маркетингового оточення (супроводу) товару, характеризує розширені характеристики товару (маркетинг-логістика,   гарантії, реклама, імідж, упакування, брендинг тощо). Класифікаційну схему показників, яка розкриває конкурентоспроможність продукції, наведено у таблиці 3.1.     
                                                                                                                                               Таблиця  3.1

	Перелік  показників  для  оцінки  маркетингового  ефекту  від  реалізації науково-технічної продукції



	
	

	                  Показники зовнішнього формування


	

	
	
	

	
	Довгострокові

	Короткострокові


	
	
	

	
	Тенденції розвитку економіки 

Тенденції розвитку ринку

Тенденції розвитку науково-технічного прогресу 

Стійкі зміни в структурі споживання  

Інше

	Коливання кон'юнктури 

Раптова поява чи вихід з ринку конкурента  Інші причини


	
	
	

	               Показники якості



	
	
	

	
	Стандартизовані

	Реґламентовані


	
	
	

	
	Визначаються вітчизняними і міжнародними стандартами, нормами та рекомендаціями (призначення та сфера споживання, вимоги до ресурсів і матеріалів, ергономічні та інші вимоги)

	Визначаються вітчизняними і міжнародними технічними реґламентами, нормативами та постановами (показники безпеки виробництва, застосування та споживання, патентно-правові та інші чинники)

	               Економічні показники                 


	
	
	

	
	Разові

	Поточні


	
	
	

	
	Витрати на реалізацію продукції:

· вартість виробу 

· витрати на транспортування
· податки, митні збори 
· витрати на монтаж, післяпродажне обслуговування 
· інші витрати

	Витрати на експлуатацію (споживання): 

· витрати на обслуговування 

·  витрати на ремонт
·  витрати на пальне, енергію  
·  витрати на утилізацію виробу 
·  інші витрати



               Додаток 1 

                до розділу 3 

Приклад

розрахунку економічної ефективності створення 

технології виробництва нового  електроприладу

     Вихідні дані (млн. гривень):

     Загальні капітальні  вкладення  в

     технологію та обладнання                                                   13,0 млн. грн.

     у тому  числі  в  першому  році

     реалізації проекту  






7,4 млн.грн.

     Витрати на НДДКР та

     виготовлення зразків                                                            0,9 млн. грн.

     Витрати на підготовку виробництва                                  1,2 млн. грн.

     Дохід (прибуток від продажу

     продукції,  виготовленої за новою

     технологією) за весь період

     реалізації                                                                               277 млн. грн.

     Ставка  дисконтування                                                         0,16

     Термін реалізації інноваційно-

     інвестиційного проекту                                                       13 років

     Ціна одиниці продукції                                                        30 грн.

     Постійні витрати на

     виробництво продукції                                                        8 грн.

     Змінні витрати на

     виробництво одиниці

     продукції                                                                               15 грн.

     Для ілюстрації  розрахунків  чистого  дисконтованого   доходу складемо  таблицю,  що  відображує обсяги чистого грошового та кумулятивного потоків,  як вихідних даних для розрахунків чистого дисконтованого доходу (ЧДД) за формулою 2.1.

      Оскільки ставка  дисконтування,  як   правило,   визначається відповідно  до рівня банківських позичкових ставок,  приймаємо для розрахунків  її  значення,  що дорівнює  0,16.  

      Тоді,  в  першому  році реалізації проекту чистий дисконтований дохід становитиме:                                                                         
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Продовження додатка 1
Таблиця. Чистий дисконтований дохід від використання нової технології
           виробництва електроприладу за роками її життєвого циклу
	
	Будівництво необхідних потужностей 
	Освоєння технологій у виробництві 
	Використання технологій виготовлення електроприладу до повної потужності виробництва
	Усього

	
	2000


	2001
	2002


	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2008
	2009
	2010
	2011
	2012
	

	Чистий грошовий потік
	-7,5


	-5,5


	-0.8
	3,1
	5,3
	6,1
	3,4
	4,4
	6,4
	6,4
	6,4
	6,4
	7,8
	

	Кумулятивний грошовий потік
	-7,5


	-13,0


	-13,8
	-10,7
	-5,4
	0,7
	4,1
	8,5
	14,9
	21,4
	27,8
	34,2
	42,0
	

	Чистий дисконтований дохід
	-6,5


	-4,2


	-0,5


	1,7
	2,4
	2,5
	1,5
	1,4
	1,7
	1,6
	1,4
	1,2
	1,3
	5.5


Продовження додатку 1

У кожному наступному році збільшується ступінь дисконтування. Обчислення ЧДД у цьому разі приводять до даних кожного року реалізації проекту. Підсумувавши визначені дані,  одержимо ЧДД13 = 5,5 млн. гривень.   

Індекс дохідності (рентабельності), як зазначалось у розділі 2 Методики, є співвідношення чистого дисконтованого доходу та одноразових і капітальних витрат на використання нової технології, що визначає  дисконтовану  норму прибутку. При  сумі ЧДД13, рівній 5,5 млн. грн., акціонерному капіталі в 13,0 млн. грн., і витратах на НДДКР та виготовлення зразків - 0,9 млн. грн., а також на підготовку виробництва - 1,2 млн. грн. індекс дохідності становитиме:
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     де:  К t - вартість капітальних і одноразових витрат.

     Тобто, рентабельність   реалізації   проекту  становитиме  36 відсотків, а проект слід визначити прибутковим.

       Період окупності інвестицій в інноваційний проект, який розраховується за формулою 2.6 розділу другого Методики, становить період, необхідний для  повернення  їх первісної суми за рахунок  накопичених  чистих  потоків реальних грошей на основі реалізації проекту. Витрати на проект приблизно мають бути окупленими за три роки
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     де: 15,1 млн. грн. - сума інвестицій;

             5,5 млн. грн. - чистий дохід.

Точка збитковості  проекту  визначається як відношення постійних поточних витрат на виробництво продукції  до  різниці  між  ціною та змінними  витратами  на одиницю продукції.  

У цьому випадку це співвідношення має вигляд:  
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- точка беззбитковості;

            8 грн. - постійні  витрати на виробництво продукції;

            15 грн. - змінні  витрати  на одиницю продукції;

            30 грн. - ціна одиниці продукції.

Точка беззбитковості  знаходиться  в   межах   53   відсотків номінального   обсягу   виробництва,   що  підтверджує  надійність проекту.

Коментарі

     Чистий дисконтований дохід або чиста сучасна  вартість  -  це сучасна  вартість майбутніх чистих грошових потоків,  дисконтова на рівень граничної  вартості  капітальних  вкладень.  Нульове  її значення  вказує  на  те,  що надходжень від інноваційного проекту достатньо для того,  щоб відновити вкладений в  інновації  капітал (кошти)  і забезпечити мінімально необхідний рівень дохідності від цього вкладення.

     Чистий дисконтований  дохід визначається як різниця між усіма річними дисконтованими припливами і відтоками реальних грошей,  що накопичуються  протягом  життя проекту,  або між дисконтованими на створення і впровадження інновацій витратами та  доходами  від  їх використання.

     Якщо чиста сучасна вартість інноваційного проекту  позитивна, проект заслуговує визначення щодо його реалізації. 

     Нижче наведено складові операційних потоків реальних  грошей, необхідних для розрахунків ефективності впровадження НДДКР.

Операційні потоки реальних грошей

(дисконтований потік реальних грошей)

     Операційний відтік реальних грошей

     1. Приріст основного капіталу (інвестиції)

     2. Приріст чистого оборотного капіталу

     3. Експлуатаційні витрати

     4. Витрати маркетингу

     5. Збитки виробництва і збуту

     6. Корпоративні податки

     Операційний приплив реальних грошей

     1. Надходження від продажу основного капіталу

     2. Надходження ліквідаційної вартості (кінець життя проекту)

     3. Надходження від зменшення чистого оборотного капіталу

     4. Надходження від продажу продукції продукції

     5. Інші доходи від використання інновацій

     Внутрішня норма  дохідності  - це норма дисконту, для якої дисконтована вартість  чистих  надходжень  від  проекту  дорівнює дисконтованій вартості інвестицій, а різниця між ними дорівнює нулю. 

     При розрахунках норми доходності випробовується кілька норм дисконту,  доки  не буде знайдено той його рівень, при якому чистий дисконтований дохід дорівнюватиме нулю.

     Пошук норми здійснюється ітеративним методом.  Якщо чиста поточна вартість грошових потоків позитивна,  слід використовувати більш  високу  ставку дисконтування,  щоб зрівняти поточну вартість доходів і вкладень у проект.

Економічні аспекти впровадження НДДКР

(до розділу 3)

Інноваційні інвестиції   вкладення   економічних  ресурсів  у науково-технічні розробки та їх впровадження з метою  створення  й одержання  чистих  вигод як у національній економіці так і на окремому об'єкті господарювання.

Вигоди від використання   науково-технічних   розробок   у національній економіці виявляються у вигляді  прибутків,  доходів, соціально-економічних  та  інших  переваг  порівняно до попередніх технологічних методів виробництва продукції чи послуг.

Потік реальних грошей, за допомогою якого здійснюється оцінка  вигод від  впровадження  науково-технічних розробок. Це або надходження   готівки  (припливи  реальних  грошей),  або  платежі (відтік реальних грошей,  як наслідок ефективного чи неефективного використання технологічних нововведень.)

     Якщо протягом певного  періоду  доходи  перевищують  витрати, можна говорити про наявність чистих доходів або про позитивні грошові  потоки. Якщо  витрати перевищують  доходи  - мають місце чисті витрати або відтоки грошових коштів.

     Уся серія   грошових   потоків,   пов'язаних  з  інноваційним проектом,  є  потоком  грошових  коштів, (приклад розрахунку див. у додатку 1).

 Дисконтування. Суть поняття "дисконтування" пов'язана з  тим, що гроші мають нестабільну ціну. Різниця між теперішньою і майбутньою цінністю грошей може бути виражена, як процентна ставка, що характеризує відносні зміни в  оцінці  грошей  за  певний  період.  На  коригування початкових вкладень на цю ставку або  доходів,  одержаних  від  них,  впливає процес дисконтування грошових потоків.

     Норма дисконту (або  мінімальний  коефіцієнт  окупності)  має бути рівною фактичній ставці відсотку за довгостроковими позичками на ринку капіталу або  ставці  відсотку  (вартості  капіталу),  що сплачується одержувачем позички.

     Норма дисконту  повинна  бути  мінімальною  нормою  прибутку, нижче якої підприємцю невигідно вкладати кошти в інвестиції.

     Для виявлення вихідних даних,  особливо потенціально можливої дохідності  (прибутковості)  проекту,  необхідна  тісна  взаємодія підприємств-замовників з розробниками  технологій.  Лише  за  цієї умови  бажані показники проекту визначаються в процесі переговорів між (зацікавленими в ньому сторонами.  Під час  переговорів  деякі параметри проекту можуть змінюватись,  що зумовлює і зміни значень узагальнюючих показників.
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