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новий необхідний інструмент для України
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Історія приєднання України до GPA

2011
Україна	подає	свою	
аплікацію	щодо	
приєднання	до	GPA

Сер	2011	&	Гру	2012	
Україна	відповідає	на	
питання	чек-листа	та	подає	
початкову	пропозицію

Березень,	7,	2014
Перша	переглянута	
пропозиція	України	
поширена

Жовтень,	28,	2014
Друга	переглянута	
пропозиція	України	

поширена

Квітень,	27,	
2015
Третя	
переглянута	
пропозиція	
України	
поширена

Червень,	
29,	2015
Фінальна	
пропозиція	
України	
поширена

2011 2012 2013 2014 2015

Листопад,	11,	
2015
Умови	вступу	
України	
ухвалили
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2016

Березень,	
2016
Умови	
вступу	
України	
ухвалили



Угода про державні закупівлі СОТ (GPA)

Багатосторонні угоди в рамках СОТ. 
Визначає рамкові вимоги до здійснення
державних закупівель країнами, що є

Сторонами GPA

Взаємовигідні відкриті ринки державних 
закупівель серед його учасників.

$1.7	
трильйони

Ринки збуту з річним обсягом закупівель
1.7 трильйонів доларів США
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Країни-учасниці та спостерігачі GPA

ЄС-28, США, Канада, Вірменія, Болгарія, Румунія, Хорватія, Гонконг, Ісландія, 
Ізраїль, Японія, Респ. Корея, Ліхтенштейн, Чорногорія, Аруба, Нової Зеландії, 

Норвегії, Сінгапуру, Швейцарії, Тайбей, (Україна).

46 Членів
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Пороги починаються з $200,000

Центральні державні 
установи

Регіональні державні 
установи інші державні установи

Товари та 
послуги

Будівельні 
послуги

Товари та 
послуги

Будівельні 
послуги

Товари та 
послуги

Будівельні 
послуги

Special Drawing 
Rights 130,000 5,000,000 200,000 5,000,000 400,000 5,000,000

USD (2014-2015) 204,000 7,864,000 314,500 7,864,000 629,000 7,864,000

Загальні застосовні порогові значення
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Найпростіший доступ до іноземних ринків

Не треба місцевий офіс
Не треба витрат на рекламу
Не треба встановлення
роздрібної торгівлі 
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Відсутність дискримінації̈
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1. Не	допускається	дискримінація	
постачальників,	бажаючих	
продавати	державі	товари	та	послуги	
(в	тому	числі	будівельні),	які	
походять	з	інших	країн-учасниць
GPA.	Вони	повинні	трактуватися	на	
рівних	правах	із	національними	
компаніями.

2. Вітаються	прямі	іноземні	інвестиції̈:	
ніякої̈	дискримінації̈	на	підставі	
іноземної	приналежності.

3. Не	дозволяються	вимоги	щодо	
взаємних	заліків:	приміром,	ніякого	
місцевого	контенту	чи	інших	
дискримінаціин̆их умов.



Конкуруйте на рівноправних умовах 
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1. Відбір	постачальників	для	участі	в	торгах	

• Згідно	з	попередньо	визначеними,	обмеженими	та	
об’єктивними	умовами	участі	в	торгах	(див.	Стаття	VIII:3+4)	

• Не	дозволяється:	вимагати	обов'язкової̈	наявності	раніше	
присуджених	контрактів	у	тій̆	самій̆	крайні!	Але:	можна	
вимагати	наявності	попереднього	досвіду	

• Наявність	досвіду	роботи	за	кордоном	повинна	
враховуватися!	

2. Умови	участі	в	торгах	мають	бути	опубліковані	в	
повідомленнях	або	тендерній̆	документації̈.	

• Тільки	офіціин̆о опубліковані	умови	можуть	братися	до	
уваги!	

3. Приклади	підстав	для	відсторонення	від	торгів	

• Банкрутство,	неправдиві	заяви,	невиконання	попереднього	
контракту,	порушення	професійної	етики,	несплата	податків	



Технічні специфікації̈ (Стаття X)
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Заборона	використовувати	технічні	специфікації̈	для	
створення	зайвих перешкод	міжнародній̆	торгівлі
Мета:	об’єктивні,	недискримінаційні технічні	специфікації̈,	
чесна	конкуренція	

Деталі	

• Викладені	в	категоріях	продуктивності	та	функціональних	вимог	

• Основані	на	міжнародних	стандартах,	якщо	такі	існують	

• Якщо	вони	звужені/	описові	тощо,	застосуйте вираз	“або	його
еквівалент”	

• Ніяких	порад	від	осіб,	які	мають	комерційний	інтерес

• Дозволяється:	сприяння	збереженню	природних	ресурсів,	захисту	
довкілля	



Прозорість – що, коли і як

10

Дата	поставки/	надання	послуг	(Стаття	X:8)	
• Повинні	враховуватися	складність	закупівлі,	обсяг	

субпідрядних	поставок/	робіт,	реалістичні	строки	
виконання,	використання	запасів,	транспортування	

Критерії̈	оцінки	
• Можуть	включати:	ціну/	інші	витратні	фактори,	якість,	

технічні	достоїнства,	екологічні	характеристики,	строки	
доставки

• Співвідношення	ціна	- якість!	
Хто	отримує	інформацію?	(Стаття	X:10)	
• Будь-який	постачальник,	який	бере	участь	у	торгах;	

будь-який	постачальник,	який	подав	заявку	на	участь,	
жодному	учасникові	не	надаються	конкурентні	
переваги	

Відсутність	дискримінації,	чесна	конкуренція	



Реалістичні строки 
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Достатній	час	на	підготовку	та	подання	тендерних	заявок (Стаття	
XI:1)
• Повинні	враховуватися:	характер	і	складність	закупівлі,	обсяг	

субпідрядних	поставок/	робіт,	час,	необхідний	для	надіслання	
тендерних	заявок	(у	тому	числі	з-за	кордону!).	

• Однакові	строки	для	всіх	постачальників.	

Строки	подання	
• Закриті	торги:	як	мінімум,	25	днів	для	подання	заявки	на	

участь.	У	термінових	ситуаціях:	як	мінімум,	10	днів.	
• Подання	тендерних	заявок:	40	днів	з	дати	публікації	

повідомлення/	запрошення	подавати	заявки;	як	мінімум,	10	
днів	у	випадках	повідомлень	про	планову	закупівлю,	
повторюваних	контрактів	а	також	у	термінових	ситуаціях

• Скорочення	строків	можливе	в	разі	застосування	електронних	
засобів.	



Справедливі результати
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• Присудження	оферентові,	який:	
I. був	визначений,	як	повністю	спроможний	виконати	

контракт
II. має	найбільші переваги	згідно	з	викладеними	в	

тендерній	документації	оціночними	критеріями
III. запропонував	найнижчуціну	(якщо	єдиним	

критерієм	оцінки	є	ціна)	
• Можливість	вилучити	з	торгів	тендерні	заявки,	які	не	

задовольнлять	вимог,	викладених	у	повідомленнях	і	
тендерній̆	документації̈,	або	постачальника,	який̆	не	
виповідає	умовам	участі	в	торгах.	

• Перевірка,	якщо	була	запропонована	аномально	низька	
ціна.	

• Ніяких	варіантів,	анулювань,	внесення	змін	до	
присудженого	контракту	в	обхід	зобов’язань	згідно	з	GPA.	



Де знайти інформацію про тендери GPA-учасників

ЕС www.ted.europa.eu

США www.fbo.gov

Канада www.buyandsell.gc.ca

Японія www.jetro.go.jp

Повний	перелік	національних	платформ	може	бути	завантажений	з:	
https://goo.gl/l91DgU
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ТОП 10 товарів за часткою у державних закупівлях
Польша
№ Name of product CPV %

1 Pipeline, piping, pipes, casing, tubing and 
related items 44160000 47.90

2 Railway and tramway locomotives and 
rolling stock and associated parts 34600000 4.45

3 Pharmaceutical products 33600000 4.13
4 Diesel oil 09134100 3.01
5 Rolling stock 34620000 2.56
6 Distribution boxes 31213100 2.22
7 Natural gas 09123000 1.77
8 Electricity, heating, solar and nuclear energy 09300000 1.69
9 Taps, cocks, valves and similar appliances 42130000 1.38
10 Broken and crushed stone 14212300 1.14

Словаччина
№ Name of product CPV %
1 Electricity 9310000 11.03
2 Medical consumables 33140000 10.16
3 Unleaded petrol 9132100 8.80
4 Diesel oil 9134100 7.89
5 Communications infrastructure 32571000 6.31
6 Defibrillator 33182100 5.12

7 Medicinal products for the blood and 
blood-forming organs 33621000 4.93

8 Catheters 33141200 4.66
9 Natural gas 9123000 3.60
10 Angioplasty supplies 33111730 3.43

Угорщина
№ Name of product CPV %
1 Electric vehicles 34144900 64.63
2 Medical equipments 33100000 12.13
3 Petroleum and distillates 9130000 4.35
4 Electricity 9310000 3.75
5 Diesel fuel (EN 590) 9134220 3.31
6 Photocopiers 30121100 3.16
7 Natural gas 9123000 1.10
8 X-ray contrast media 33696800 0.76
9 Miscellaneous structures 44212320 0.62
10 Pharmaceutical products 33600000 0.52

Румунія
№ Name of product CPV %
1 Diesel fuel (EN 590) 09134220 11.36
2 Particle accelerators 31643000 6.99

3 Antineoplastic and immunomodulating
agents 33652000 4.82

4 Antineoplastic agents 33652100 4.46
5 Medical equipments 33100000 3.98
6 Laboratory reagents 33696500 3.67
7 Blood-testing reagents 33696200 3.14
8 Diesel fuel 09134200 3.08
9 Microwave radio equipment 31711423 3.07
10 Various medicinal products 33690000 2.83

14Джерело	:	TED	2015



ТОП 10 товарів за кількістю контрактів

№ Name	of	product CPV %
1 Pharmaceutical	products 33600000 25.76

2 Disposable	non-chemical	medical	consumables	
and	haematological	consumables 33141000 5.30

3 Various	medicinal	products 33690000 4.09
4 Medical	equipments 33100000 3.14
5 Antineoplastic	agents 33652100 2.67
6 Laboratory	reagents 33696500 2.50
7 Surgical	sutures 33141121 2.39
8 Medical	consumables 33140000 2.02
9 Dressings	(medical	equipments) 33141110 1.83

10 Antineoplastic	and	immunomodulating agents 33652000 1.82

№ Name	of	product CPV %
1 Pharmaceutical	products 33600000 18.81
2 Catheters 33141200 6.57
3 Medical	consumables 33140000 6.27
4 Angioplasty	supplies 33111730 4.35

5 Occupational	clothing,	special	workwear	and	
accessories 18100000 4.15

6
Medicinal	products	for	the	blood,	blood-forming	
organs	and	the	cardiovascular	system 33620000 4.04

7 Cannulae 33141220 3.64
8 Surgical	implants 33184100 2.73
9 Infusion	solutions 33692100 2.43
10 Electricity 9310000 2.43

№ Name	of	product CPV %

1 Food,	beverages,	 tobacco	and	related	products 15000000 15.06

2 Pharmaceutical	products 33600000 12.40
3 Various	medicinal	products 33690000 7.16
4 Angioplasty	devices 33111740 6.10
5 Medical	equipments 33100000 4.90
6 Electricity 9310000 4.83
7 Miscellaneous	food	products 15800000 3.22
8 Photocopiers 30121100 1.39

9 Laboratory,	optical	and	precision	equipments
(excl.	glasses) 38000000 1.30

10 Natural	gas 9123000 1.24

№ Name	of	product CPV %
1 Antibacterials	for	systemic	use 33651100 20.80
2 Pharmaceutical	products 33600000 10.43

3 Various	medicinal	products 33690000 7.93

4 Medicinal	products	for	functional	gastrointestinal	
disorders 33612000 7.48

5 Blood-testing	reagents 33696200 6.69
6 Antihaemorrhagics 33621200 6.17
7 Syringes 33141310 2.49
8 Antineoplastic	agents 33652100 2.41
9 Laboratory	reagents 33696500 2.11
10 Laboratory	glassware 33793000 2.08

Польша Словаччина

Угорщина Румунія

15Джерело	:	TED	2015



Українські компанії вже виграли іноземні тендери в минулому

Рік Країна CPV Продукт Компанія Місто Загальна	кінцеве	
значення (EUR)

2009 Болгарія 34622300 Trolleybuses ТОВ	Українські	комерційні	
автомобілі

Kyiv 1,021,982

2009 Польша 34940000 Railway	equipment Каховський	Завод	
Електрозварювального	
устаткування

Kakhovka,	Kherson	
region

665,496

2009 Угорщина 42113000 Parts	of	turbines Турбоатом Kharkiv 2,098,629

2009 Німеччина 34631000 Parts	of	locomotives	or	rolling	
stock

ТОВ	Промтранс Donetsk 228,600

2010 Литва 34631100 Monobloc	 wheels Інтерпайп Dnipropetrovsk 149,760

2012 Польша 55000000 Hotel,	restaurant	and	retail	
trade	services

Львівська	торгово-промислова	
палата

Lviv 42,221

2012 Польша 79000000 Business	services:	law,	
marketing,	consulting,	
recruitment,	printing	and	
security

Кур'єр	Галицький Khorosno,	Lviv	
region

11,305

2013 Польша 79210000 Accounting	and	auditing	
services

ТОВ	«ДК-Україна»	(аудит) Lviv N/A

2013 Болгарія 34120000 Motor	vehicles	for	the	
transport	of	10	or	more	
persons	

ТОВ	Торговельно-Фінансова	
компанія	”ЛАЗ”

Kyiv 1,405,800
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Багато інтересу, проте замало інформації 

63%
не	знають,	які	країни	є	

учасницями	Угоди	СОТ	про	
державні	закупівлі

93%
мають	потенційні	комерційні	
інтереси	на	ринках	країн-

учасниць	Угоди	СОТ	про	державні	
закупівлі	

88%
не	знають	про	англомовні	інформаційні	

ресурси	СОТ	щодо	Угоди	СОТ	
про	державні	закупівлі	і	про	зарубіжні	

закупівлі	на	веб-сайті	МЕРТ

81%
не	мають	почуття	загальної	вартості	

комерційних	можливостей,	які	доступні	
для	України	в	результаті	її	участі	в	Угоді	

про	державні	закупівлі	СОТ



Підтримка пілотних проектів МЕРТ

Забезпечення доступу до інформації про 
тендери зарубіжних країн

Надання допомоги в підготовці необхідних 
тендерних документів

Консультування щодо виконання тендерних 
вимог

Проведення аналізу зарубіжних ринків (ціни, 
конкуренти, попит тощо)

Надання допомоги під час врегулювання суперечок 
або випадків дискримінації українських експортерів
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GPA офіс – єдина точка входу
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Аналітика	і	стратегія

PR/комунікація/навчання

Підтримка	внутрішніх	
експортерів

Підтримка	зовнішніх	
експортерів

Єдина	точка	входу	для
внутрішніх	та	зовнішніх	експортерів,	ТПП,	WTO,	бізнес	асоціацій,	
бізнес	шкіл,	електронних	майданчиків,	інших	міністерств	та	

державних	органів,	ЗМІ

• Надання	контактів	
професійних	
посередників	
(консалтингові	та	
юридичні	компанії,	
бюро	перекладів	
та	ін.)

• Відповіді	на	запити	
та	звернення

• Проведення		PR/	
інформаційних	
кампаній,	
навчання

• Надання	
консультацій	
щодо	виходу	на	
ринки	державних	
закупівель	інших	
країн

• Надання	контактів	
професійних	
посередників	і	
партнерів	

• Аналітика

eGPA

• Агрегатор	тендерів	

• Інструкції	щодо	
виходу	на	ринки	
державних	
закупівель інших	
країн

• Надання	
консультацій	
щодо	виходу	на	
ринок	
державних	
закупівель	
України

• Надання	
контактів	
професійних	
посередників	і	
партнерів	



База	даних	партнерів	і	
професійних	
посередників

Інструкції	щодо	
виходу	на	ринки	

державних	закупівель
інших	країн

Cтатистика і	
аналітика

WTO	
eGPA

eGPA – єдина точка інформації 
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Тендерні	оголошення	

членів	GPA:
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Контакти

Керівник проекту:
Олексій Михайличенко

mikhailitchenko@me.gov.ua


